Automacgado
de Vendas

Automatize seus processos, unifique suas equipes
e tenha previsibilidade de vendas comuma
plataforma feita para gerar resultado.

[}
=
[ -
- &

(§

. -

,,\,J//:*___




Para que serve?

Essa imersdo € para guem estd cansado de depender \
da sorte, da memdria do vendedor ou de processos

manuais € lentos. Aqui vocé vai aprender a automatizar N\
seu funil comercial completo: da prospeccdo co fechamento

passando por CRM, follow-ups, propostas, atendimento e

muito mais, tudo em uma unica plataforma que integra %
marketing, vendas e atendimento ao cliente.

A estrutura que vocé vai montar € pensada para unificar
seus dodos, aumentar sua conversdo e fe dar controle
total do seu time de vendas.
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O que vocé vai
aprender?

Dia O1 — Diagnéstico e
Fundamentos da Automacdo
em Vendas

Neste primeiro dia, vamos Identificar os
gargalos atudis e planejar a nova estrutura
comercial

Cormo mapear e automatizar o seu
processo comercial

Como criar funis personalizados com
etapas claras e mensurdveis

Como autornatizar a prospeccdo, ©
follow-up e o fechamento

Como integrar CRM, WhatsApp, e-mail,
SMS e londing pages

Como extrdir relatérios e tomar decisdes
com base em dadoes

Cormo transformar o seu time em uma
mdauina de conversdo

03/12



O que vocé vai
aprender?

Dia 02 — Execuc¢do Técnica
e Aplicagdio Redl

No segundo dia, varmos Construir, configurar
e ativar os fluxos do funil

Um funil de recrutamento automatizado

Um fluxo de onboarding e boas-vindas
com mensagens, formuldrios ¢ tarefas

Um processo automatizado de feedback
e acompanhamento

Um sistera de pesquisas infernas com
registro histérico

Um plano de automagéo adaptavel ao
seu RH e redlidade atual

Templates prontos para reaplicagdo em
outras dreas
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Para quem
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Para quem é

Profissionais de vendas que querem mais
controle e menos refrabaho

Empresdrios que precisam escalar sem
aumentar o time

Consultores, representantes e closers qus
querem padronizar e crescer

Equipes comercicis que ainda usam planilha,
agenda e WhatsApp solto

Gestores que precisam de previsibilidade,
dados e resultados
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Quem ndo vende ou ndo quer estruturar
sua operagdo comercial

Quem busca solucdes imediatistas sem
implementar processos

Quem ainda ndo validou o seu produto
ou oferta

Quem ndo estd disposto a mudar o jeito
como vende hoje
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Antes e Depois
da Imersao

ANTES DEPOIS

Prospecc¢éo Sequéncios

no feeling autormdtticas de
e-mail, WhatsApp
e SMS

ANTES DEPOIS

Lead quente Funil com etapas

esfria por falta bem definidas e

de contato medicdo de
conversdo

Cada Propostas integradas,
vendedor faz com lembretes e
do seu jeito provas socicis

ANTES DEPOIS

Time perde Time mMais
tfempo com produtivo,
tarefas focado em
manuais fechar

ANTES DEPOIS

Relatorios Viséo clara dos

manuais, dados gargalos e

perdidos oporfunidades
de melhoria
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Como sgrd
a lmersdo

Presencial, com execugdio pratica em dois dias intensos
Suporte técnico ao vivo e acompanhamento individual

Ambiente colaborativo com empresdrios e profissionais
de vendas

Templates, materiais, certificado e comunidade
pos-evento

Networking estratégico com pessoas gue vendem
de verdade

FORMATO
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DATA
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Investimento

A vista

RS ] ° ; ; ; .00 OU
Vocé terd acesso d 2 dias presenciais

intensivos, com contetido estratégico.

aplicacdio pratica, material de apoio, dindmicas

e acompanhamento de perto para transformar ‘|2X

sua empresa em uma mdauina de geragdio

de oportunidades de negdcios fodos os dias ! R$ OO
r

NO CARTAO

AN INCONTESTAVEL!

N
\ 4 Se ao final do programa  vocé ndo tiver suas expectativas superadas, procure nosso fime.
Devolvermos cada centavo do seu investimento. Fagd sua aplicagdio e Mude Seu Jogo!

;,*’A GARANTIA DE SATISFACAO
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Veja o que dizem apods a imersdo

@toﬂa -B 1
Testemunho ofre

Mentoria - Bora pro Topo !
Testemunho Paulo Zatti
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Garanta sua
vaga agora

Se sua empresa depende de vendas, ela precisa
de estrutura A autornagdo € o caminho para
escalar, prever, controlar e crescer com segurancat.
Essaimersao vai fransformar sua operagdio { §
comercial em uma mdauina de conversdo.

Garanta sua vaga e deixe de perder dinheiro 7 "

com processos manudis, leads esgquecidos e
vendedores sobrecarregados.
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Quem sou eu

Rodrigo Mussi & apaixonado pelo empreendedorismol

Administrador de Empresas, Pos Graduado em
Marketing e Vendas. possuindo vivéncia internacional
e passagens por indmeras empresas multinacionais &
o mentor IDEAL para te levar pro TOPO |

Rodrigo. ¢ empreendedor da Vida Real ! mentor e
palestrante, transmitindo suas experiéncias e
ensinamentos de forma prdtica, gerando transformagdo,
ignorando desculpas e barreiras, focado em resultados.

Fique Tranquilo ! Agora vocé néo esta mais sozinho.
Bora pro Topo !
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