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CLUBE 'l EXECUTIVOS

JULIO
RUGGIO ALVES TRINDADE BELO

MONICA

REDE GLOBO, RICARDO ELETRO E MAIS RICARDO ELETRO, CENTAURO, LE BISCUIT E DEZENAS DE CASES MAIS DE R$ 1 BILHAO NEGOCIADO POR MES MAIS DE R$ 1Bl DE FATURAMENTO ANUAL
DE 45.000 COLABORADORES GERENCIADOS GERADO POR NOVOS PRODUTOS
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LUZIA

FINANCEIRO
GESTAO DE ORCAMENTO DE R$ 12BI/ANO
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Jn?géglgﬁs PFEILSTICKER MOTTA PORTILHO CASTRO

} VENDAS LINGUAGEM CORPORAL GESTAO DE PESSOAS
MARKETING DIGITAL TECNOLOGIA E INOVAGAO + DE 200 MILHOES VENDIDOS EM INSIDE SALES E COMUNICACAO

MAIS DE R$ 20 MILHOES GERENCIADOS EM ANUNCIOS NA INTERNET ~ CTO RICARDO ELETRO, VIA VAREJO
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JONATHAS JULIO SONIA SEMARCIAY &
MOREIRA ALVES TRINDADE LUIZA CASTRO

MARKEIINGSDICITAL ESTRATEGIA DE MARCA E NEGOCIO ESTRATEGIA COMERCIAL GESTAO DE PESSOAS

MAIS DE R$ 20 MILHOES GERENCIADOS EM ANUNCIOS NA INTERNAJEARDO ELETRO, CENTAURO, LE BISCUIT E DEZENAS DE CASES  MAIS DE R$ 1 BILHAO NEGOCIADO POR MES ) FINANCEIRO
GESTAO DE ORCAMENTO DE R$ 12BI/ANO

gy

TATICO

RICARDO RODRIGO
NUNES NUNES

MONICA [ele) SAMUEL
RUGGIO PFEILSTICKER BELO MOTTA RTILHO

VENDAS LINGUAGEM CORPORAL

PESSOAS E RH TECNOLOGIA E INOVAGAO PRODUTOS + DE 200 MILHOES VENDIDOS EM INSIDE SALES E COMUNICAGEO
REDE GLOBO, RICARDO ELETRO E MAIS CTO RICARDO ELETRO, VIA VAREJO MAIS DE R$ 1Bl DE FATURAMENTO ANUAL c
DE 45.000 COLABORADORES GERENCIADOS GERADO POR NOVOS PRODUTOS
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